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Sector al alza

Se espera que la produccion nacional de autopartes crezca
2.7 por ciento para el cierre de este afo, respecto al 2019.

Ganan mercado autos
usados importados

Alcanzan ya 12.1%
de participacién

en México en 2019
MOISES RAMIREZ

En la carrera por el merca-
do automotriz, la importa-
cion de vehiculos usados si-
gue avanzando al grado que
el afo pasado representaron
el 12.1 por ciento del total
de autos nuevos vendidos
en el Pais.

La Asociacion Mexica-
na de Distribuidores de Au-
tomotores (AMDA) advir-
ti6 que esas unidades estan
siendo importadas con pa-
peleria falsa.

Las cifras mas recientes
del organismo revelan que
al cierre del 2019 fueron im-
portados 159 mil 446 vehi-
culos usados, 12.5 por ciento
mas respecto a las 141 mil 752
unidades del 2018.

El total de esos vehiculos
ingresados contrasta con la
caida en el volumen de autos
nuevos en el Pais, que fue de
109 mil 199 unidades respec-
to al 2018.

Las cifras detallan que
en diciembre pasado el vo-
lumen internado fue 30 por
ciento mayor respecto al del
mismo mes del 2018 y ade-
mas resulté el mas elevado
desde el 2016.

Guillermo Rosales, direc-

Retoman vuelo

Participacion de autos usados importados en el mercado

mexicano y unidades en miles.
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tor general de la AMDA, ex-
plicé que el aumento de esas
importaciones tiene que ver
con la alteracion a los titu-
los de propiedad de los ve-
hiculos.

“Estan internando vehi-
culos usados con declaracion
de pérdida total y esto esta
prohibido de acuerdo con el
decreto que regula la impor-
tacion definitiva de vehiculos
usados y las Reglas Generales
de Comercio Exterior.

“Esta mercancia es mu-
cho mas barata debido a que
estan destinadas a la chatarra.
Modifican los titulos para que
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s6lo aparezca la leyenda ‘Sal-
vage’, que son vehiculos si-
niestrados y pagados por las

aseguradoras, los cuales de

forma genérica si se permite

la importacion”.

El directivo refirié que la
AMDA ya solicito al Servicio
de Administracion Tributaria
(SAT) modificar las Reglas
Generales de Comercio Exte-
rior para evitar que sigan este
tipo de practicas fraudulentas.

“Esta en curso el proceso
de modificacion para corregir
estas desviaciones, espera-
mos que pronto se publiquen.

“El planteamiento es muy

técnico, pero en concreto lo
que buscamos es evitar que
se presenten titulos falsos
mediante la debida revision
del historial vehicular y la
aplicaciéon de alerta para re-
vision fisica si en el historial
aparece una leyenda de titu-
lo prohibido para la impor-
tacion”.

Rosales descart6 que los
precios de los vehiculos nue-
vos en México sea la causa
del crecimiento que ha teni-
do la importacion de autos
usados.

Asegur6 que actualmen-
te los autos producidos en
el Pais son de menor precio,
incluso que los de Estados
Unidos, comparados contra
la misma marca, version y
modelo.

Del mercado interno, re-
firid que en el 2019 el prés-
tamo automotriz bajo 9.2 por
ciento a tasa anual debido a
una menor capacidad de en-
deudamiento del consumi-
dory de un menor animo de
confianza de los clientes po-
tenciales.

Detall6 que el afio pasado,
el 60 por ciento de las ventas
fueron a crédito, de ese total
el financiamiento de las mar-
cas tuvo una participacion de
mercado de 66.7 por ciento,
los bancos del 296 y las em-
presas de autofinanciamien-
to del 3.7

INCURSIONA EN REPARACIONES

Best Buy encontro en las reparaciones de celulares

y computadoras un nuevo nicho de mercado,

que es dominado por la informalidad, sostuvo

su vocero Ricardo Rivera. En sus principales

sucursales operaran como centros de reparacion

soOlo para marcas Huawei, Samsung y Apple.

Caso de éxito: Remolques Lozano

. Ternium

Carga smergla tecnoldgica

ALFREDO GONZALEZ

La colaboracion con distintos
actores en una “triple hélice”
para crear un nuevo produc-
to, es uno mas de los retos
que emprende un negocio,
como ya lo hizo Remolques
Lozano, en un proyecto para
desarrollar plataformas con
mas seguridad y eficiencia
ambiental que demanda el
autotransporte en ramos co-
mo el sidertargico.

Maria Lozano Chapa,
presidenta del consejo de
administracion de Talleres
Lozano, dijo que fue una
meta que les planted Ter-
nium como empresa tracto-
ra, mientras que el Centro
DRIVEN del Cluster Auto-
motriz de Nuevo Leon con-
tribuy6 con el disefio de las
unidades.

“Hace aproximadamente
15 meses, Ternium tomo la
iniciativa de desarrollar uni-
dades para transportar rollos
de acero aprovechando todas
las ventajas de la tecnologia
de hoy en dia”.

La empresa, con 63 afios
de experiencia, emprendio el
reto de fabricar la unidades
con los estandares de con-

1 Maria Lozano Chapa presi-
denta del consejo de admi-
nistracion de Talleres Lozano.

de todos los clientes.

fianza y seguridad que de-
manda el transporte de rollos
de acero para contribuir con
la responsabilidad social de
la industria y trasladar ma-
yor cantidad de producto por
viaje y reducir emisiones a la
atmosfera.

Fabricé asi dos prototi-
pos de plataformas: una drop
deck ligera para transportar
dos rollos de hasta 21 tone-
ladas o tres rollos, dos de 10
toneladas y uno de 15 tonela-
das; y una Big Coil, hasta para
43 toneladas.

Contar con un Gobierno corporativo,
procesos eficientes e institucionalizacion.

Utilizar ingenieria de punta y tener flexibilidad
para responder a las necesidades del mercado.

Distinguir sus productos con aspiracion
a la mejor calidad del mercado.

Tener integridad en todas las dimensiones del negocio,
al interior y exterior de la compafiia.

Buscar de manera constante la satisfaccion

Elmejor consejo
que he recibido

&€ €Debes saber reconocer
tus propias limitacio-
nes, aprender a rodearte
de talento y de un equipo
confiable.

El peor error

que he cometido

€ €En ocasiones hemos

tardado en reaccionar
internamente en la compa-
fia ante movimientos en el
contexto politico, comercial
y econémico”.

Mi frase preferida

Una empresa
exitosa es
aquella que se
compromete
con clientes,
colaboradores
y sociedad. Decir
Lozano significa
la confianza
de un aliado
en el camino”.

PRODUCCION DE AUTOPARTES
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Impulsaran en Ba_jl'o
autopartes electricas

FRIDA ANDRADE

MEXICO- Con la entrada
en vigor del T-MEC, el sec-
tor de autopartes en el Bajio
buscara migrar de la produc-
cion de partes tradiciona-
les a las eléctricas, es decir,
aquellas que tienen mayores
componentes tecnoldgicos.

Actualmente esta region
se distingue porque gran
parte de su produccion de
autopartes es tradicional —
€omo arneses, asientos y sus
componentes—, pero con la
entrada en vigor del Tratado
se impulsara la investigacion
para desarrollar y fabricar
componentes eléctricos.

“Lo que sigue en cuanto
a fabricacion de nuevas au-
topartes es la parte de elec-
trénica, eso es lo que vamos
aver que se va a instalar en
el Bajio, todo lo que es cara,
audio, software, hardware”,
afirmé Alberto Bustamante,
de la Industria Nacional de
Autopartes (INA).

Sobre si habra desarro-
llo en la investigacion de
partes eléctricas y no sélo
el armado contestd de ma-
nera afirmativa.

“Va a haber investigacion

28.2%

Consultorio

¢Qué recomiendan a las pymes para tener mas

y desarrollo, ésa esunade las
reglas del T-MEC que lo es-
pecifica perfectamente”.

Segun lo estipulado en
el T-MEC, para que un ve-
hiculo ligero sea considera-
do como originario de la re-
gion se debe cumplir con el
Valor de Contenido Laboral,
que equivale al 40 por cien-
to del valor del vehiculo.

Y dicho porcentaje de-
bera producirse por quienes
tienen salarios de al menos 16
dolares por hora, pero del 40
por ciento, se establecié que
hasta 10 por ciento se podia
conseguir con actividades re-
lacionadas con investigacion,
desarrolloy Tecnologias de
la Informacion.

Por lo que Bustamante
refirié que se llevara a cabo la
investigacion en el Bajio,en lo
que respecta a las autopartes
de la industria eléctrica.

Asi que se ampliara la
planilla de ingenieros en
esa region.

Durante el 2019, se pro-
dujeron autopartes por un
monto de 99 mil 297 millo-
nes de ddlares a nivel nacio-
nal, lo cual representd un
alza de 2.2 por ciento res-
pecto al 2018, segun la INA.

; A? delas pymes monitorea de tres a cinco
d ¢Sab1as que indicadores claves del desemperio, un 8.8%

monitorea 10 o mas, y un 66.5% no lo hace,
segun la encuesta ENAPROCE del Inegi.

seguridad juridica en materia fiscal?

“Ahora es mas importante contar con un asesor conta-
ble que alerte en caso de un problema en nuestros re-
gistros. Lo segundo, evitar esquemas fraudulentos que
circulan en el medio empresarial con la intencion de
pagar menos impuestos, muchos de ellos sin sustento
juridico y que pueden ocasionar un problema grave”.

Bernardo Elizondo, socio del despacho legal Adame-Elizondo

Identificar una necesidad insatisfecha es
la clave para emprender un negocio sin

competencia dentro de un nicho inexplorado, pero el enfoque
al cliente debe prevalecer en cualquier negocio”.

Desde la tr1nchera | Agéndalo

"Tenemos Ia gran ventaja de haberpa-
tentado un aislante térmico y actstico

de bajo costo con base en nanotecnolo-
gia, que reduce en 10 grados el efecto
del calory aisla del ruido en oficinas,
salas de juntas, fabricas y hospitales,
entre otros. Ahora vamos por el merca-
do estadounidense”

Expo Empaque
Norte 2020

Una exposicion

de equipo, tecnologia,

materiales, productos

y servicios relacionados

al empaque, envase

y embalaje para todo

tipo de productos.
Sede: Cintermex

Fecha: 25,26 y 27
de marzo

Rubén Uresti Ibarra y Carlos Vergara
socios de Ecoplastic
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Visita nuestra pagina: www.ternium.com.mx

N @ TerniumMexico

400 empresas PYMES de 24 estados de la Repiiblica Mexicana
capacitadas en Innovacion, Mercadotecnia e Industria 4.0.

Nuestro compromiso con la cadena de valor es transformar historias en éxitos.
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