Piden quitar
desconexion
de Paquete
Econdmico

AILYN RIOS

MEXICO.- El Paquete
Econémico 2021 plan-
tea desconectar tempo-
ralmente las plataformas
digitales que no cumplan
con el pago de impues-
tos, lo que es innecesa-
rio, pues todas colaboran
bien con el SAT, asegurd
la Asociacion de Internet
Mx (AIMX).

El bloqueo tempo-
ral, conocido como “kill
switch”, esta contempla-
do en el Proyecto de Pre-
supuesto de Egresos de
la Federacion 2022 para
asegurar un mecanismo
para que los proveedo-
res de servicios digitales
recauden IVA e ISR.

“Esta sancion no se
ha aplicado a empre-
sa alguna porque todas
han colaborado. Todas
las plataformas se han
registrado y han estado
entrando de manera re-
gular al SAT lo que sea
retenido a través de ellas.

“El Gobierno ha re-
caudado lo doble de lo que
esperaba a través de las
plataformas y eso habla
de una colaboracion cons-
tante. No ha habido nece-
sidad de que se aplique es-
ta sancion del ‘kill switch™,
expuso Alehira Orozco, vi-
cepresidenta de la ATMX.

Se calcula que se han
recaudado alrededor de
8 mil millones de pesos.

Las discusiones en
torno de los impuestos
digitales tomaron rele-
vancia en el Paquete Eco-
nomico 2020, cuando se
estableci6 la obligacion
de retencion de IVA e
ISR para las plataformas
de intermediacion, como
Uber, Didi y Airbnb.
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Se sumara Starlink a un mercado

mexicano que pelean nueve operadores

AILYN RIOS

MEXICO.- Starlink, la em-
presa de internet satelital de
Elon Musk, esta previsto que
llegue a México el proximo
28 de octubre.

Aunque llega a un peque-
o mercado de nicho, debera
competir con empresas que
ya ofertan servicios como el
suyo, en ocasiones a un pre-
cio menor, por lo que el reto
no es pequefio para comen-
zar a crear base de clientes,
sefialaron especialistas.

En México los servicios
satelitales representan ape-
nas el 0.09 por ciento de par-
ticipacién de mercado y de
ingresos del sector de inter-
net, de acuerdo con el Insti-
tuto Federal de Telecomuni-
caciones (IFT).

Segun el IFT, los acce-
sos de Banda Ancha Fija a
diciembre del 2020, llegaron
a 21.9 millones, de los cuales
40.58 por ciento correspon-
den a Cable Coaxial; 28.25
por ciento a DSL; 29.13 por
ciento a fibra Optica y tan so-
lo 0.09 por ciento a internet
satelital.

El porcentaje restante co-
rresponde a otras tecnologias,
entre ellas microondas.

Las conexiones a internet satelital son menos del uno por
ciento del total del Pais.

(Acceso de banda ancha, 2020)

CATEGORIA ACCESO PART.%
Cable Coaxial 8,902,034 40.58%
DSL 6,197,007 28.25
Fibra Optica 6,389,876 29.13
Satelital 20,418 0.09
Microondas 426,796 1.95
TOTAL 21,936,131 100%
Fuente: IFT

“Ese 0.09 por ciento es la
gente que no puede ponerse
exigente y que quiere conec-
tividad al precio que sea con
las capacidades que sean, pe-
ro el grueso del mercado esta
en otra ruta”, refirié Ernesto
Piedras, CEO de la firma The
Competitive Intelligence Unit
(The CIU).

Los servicios satelitales
llevan conectividad a lugares
donde no hay infraestructura,
los cuales en ocasiones coin-
ciden con las comunidades
con menores ingresos.

Dish, Hughes México,

Impulso PYME)

Viasat México, Ubix, StarGo,
SatPro, SatLink, Kabandnet y
Grupo W Com son los ope-
radores que daran batalla a
Starlink por el mercado de
internet satelital residencial
en el Pais.

Algunas de las empresas
que competiran con Musk
tienen un precio de entrada
mas bajo que el que ofrece-
ra Starlink.

Los precios de entrada
del internet satelital en el Pais
inician desde los 999 pesos,
de acuerdo con The CIU.

En contraste, para adqui-

Ternium

rir los servicios de Starlink los
usuarios requieren pagar 99
ddlares mensuales, aproxi-
madamente mil 900 pesos,
por el servicio que da velo-
cidades de datos que varian
de 50 a 150 megabytes por
segundo y latencia de 20 a
40 milisegundos.

Ademas se tienen que
desembolsar 499 ddlares, al-
rededor de 9 mil 900 pesos,
por el kit que incluye el equi-
po para poder acceder a in-
ternet y los gastos de envio.
La instalacion la realiza el
usuario.

“(Musk) esta llegando a
un lugar donde hay una de-
cena de operadores que han
estado durante cierto tiem-
po batallando y moviendo la
oferta comercial y atin asi es
un nicho.

“Claro que hay un merca-
do, nada mas que no es ma-
sivo. Hay muchisimas pobla-
ciones que les falta cobertu-
ra. Lo que hacen es contratar
estos servicios, muchas veces
subsidiado por Gobierno o
empresas, y lo mandan a un
lugar para que ciertas fami-
lias puedan tener internet”,
explicé Gonzalo Rojon, di-
rector de The CIU.

En tanto, Elena Estavillo,
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1 Starlink, de Elon Musk,
llegard a México el préximo
28 de octubre.

directora del think tank Cen-
tro-i, consideré que la entra-
da de Starlink al Pais es una
sefial positiva para la volun-
tad de inversion en el merca-
do satelital mexicano.

Ademas, trae como con-
secuencia un aumento en la
competencia del segmento,
lo que provocara que los ope-
radores que ya cuentan con
presencia en el Pais mejo-
ren sus ofertas a los consu-
midores.

(.Sa.blas que... ? fue el nimero de establecimientos de la
industria manufacturera de exportacion
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CASO DE EXITO: Grupo Delmex

Forja cadenas de

ALFREDO GONZALEZ

Con su experiencia de po-
co mas de dos décadas y un
crecimiento de doble digito
en ventas, Grupo Delmex ba-
sa su éxito en convertirse en
un eslabon protagénico en
el suministro de productos
de acero a las cadenas pro-
ductivas de industrias como
la construccion, agricola, pe-
trolera, minera y ferroviaria.

Javier Ortiz, director ge-
neral del fabricante y distri-
buidor de aceros, destaca el
esfuerzo por mantenerse co-
mo eslabon importante en el
funcionamiento de la cadena
de valor de estas industrias
como la formula que lo llevd
al éxito y uno de los mayo-
res exponentes de Propyme,
el programa de desarrollo
de clientes y proveedores de
Ternium México.

Hoy cuenta con dos
plantas productivas en Nue-
vo Ledn, una es la planta de
Construcciéon y Metal Des-
plegado, asi como la de Forja
y Maquinados, de las que sa-
len productos como perfiles
galvanizados, metal desple-
gado industrial, mosquitera,
plafén y reja, laminas galva-

Cortesia

B Javier Ortiz, director general Grupo Delmex.

nizadas lisas, acanalada, rec-
tangular y ondulada, asi co-
mo placas y acero estructura.

También disefia y fabrica
piezas en prensay en forja en
frio, tibio y caliente para la
industria del petroleo, auto-
motriz, agricola, aeroespacial
entre otros.

La empresa cuenta con
tres divisiones: construccion,
forja y maquinados, y aceros
especiales. Ademas tiene 10
comercializadoras.

El empresario considera
que el ultimo trimestre del
2021 sera de muchos retos y
proyectos nuevos, pero siem-
pre en crecimiento, a pesar
de la incertidumbre del mer-
cado al consolidar relaciones
comerciales nuevas.

“Nos consideramos una

El valor
de Mexico

empresa en constante apren-
dizaje y capacitacion, no solo
como institucion sino también
en la fuerza laboral, ya que el
éxito se logra gracias al factor
humano”.
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{Qué oportunidades
ve con el T-MEC?

Hay muchas oportu-

nidades sobre todo
gue manejamos muchas
gamas, toda esta variedad
de procesos con diferentes
aceros nos hacen ser atrac-
tivos ante la industria”.

El mejor consejo
que he recibido

Siempre busca
la mejora continua”.

El peor error
que he cometido

Dejar tiempo
sin capacitacion”.

Mi frase preferida

Suefa porque algun
dia, si trabajas en tus sue-
fos, y te esfuerzas en al-
canzarlos, se pueden hacer
realidad”.
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Nuestra pasion industrial se traduce en aitos estandares ge calidad, seguﬁ'dad y capacitacion,
pero mas que nada en el orgullo de poder contribuir porelcrecimiento de Mexico.
Porque el valor de México es el acero de Mexico.

Consultorio

¢Como pueden las pymes ser menos vulnerables al ne-
gociar con empresas mas grandes o bancos?

El 80 por ciento de las pymes carece de capacidad de ne-
gociacion que les impide acceso a créditos. Por ello, hay que
rehusarse a poner por escrito o al trabajo en equipo y ver

a la contraparte como “enemigo”, entre otros.

Edgar Schwartz, director de Solventium, reparadora de crédito.

on la pandemia, la salud emocio-
nal es relevante en las empresas

pues incide en enfermedades que ocasionaron una
baja de 33 por ciento en la productividad por estrés.

Desde la trmchera | Agéndalo

“Masporneces:dadqueponnsplrac:on
empezamos a trabajar en 1995 conun

grupo italiano y en 2000 empezamos
vendiendo pisos, y hoy instalamos facha-
das ventiladas con 28 colaboradoresenla
innovacion disruptiva con piedras y mar-
moles, en proyectos de construccion”.

Joaquin Armendariz Cantd, director

FORO LABORAL

Panelistas trataran las
tendencias en el mun-
do del trabajo.

Lugar: Virtual

Organiza: Coparmex
Nuevo Ledn

Fecha: 14,21y 28
de octubre

Contacto: eventos@
coparmexnl.org.mx
FORO INTERNACIO-
NAL IMEF 2021

Lugar: Virtual

Fecha: 28 y 29
de septiembre

de Versitalia, Masterbilde y Trendivity

Contacto: forointer-
nacionalimef.org
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